GR Consulting - finansowanie dla firm

Przewodnik po finansowaniu dla firm

Leasing, pozyczka, faktoring i kredyt firmowy wyttumaczone prosto. Jak wybrad, ile
to kosztuje i jak nie przeptacic.

Dla kogo jest ten przewodnik

Prowadzisz firme i zastanawiasz sie, jak sfinansowac auto, sprzet, maszyne albo
poprawic¢ ptynnos¢. Ten przewodnik ttumaczy dostepne rozwigzania prostym jezykiem,
zebys$ wchodzit w rozmowe z finansujgcym swiadomie i wiedziat, o co pytac. Nie jest to
oferta ani porada finansowa, tylko rzetelne wprowadzenie.

Najwazniejsza zasada na start: nie patrz tylko na miesieczng rate. Liczy sie catkowity
koszt, warunki na kohcu umowy i to, czy dane rozwigzanie pasuje do Twojej firmy.

Rodzaje finansowania dla firm

Leasing operacyjny
Finansujacy kupuje przedmiot i oddaje Ci go do uzywania za miesieczne raty. Cata
rata trafia zwykle w koszty, wktad wtasny bywa niski, a na kohcu wykupujesz
przedmiot po ustalonej cenie. Najczestszy wybdr przy autach i sprzecie, ktéry
wymieniasz co kilka lat.

Leasing finansowy
Przedmiot od poczatku jest po Twojej stronie i to Ty go amortyzujesz, a VAT zwykle
ptacisz z gory. Blizej zakupu na raty. Sensowny, gdy sprzet ma stuzy¢ dtugo.

Pozyczka leasingowa
Finansuje zakup, ale przedmiot od razu jest Twéj. Odpisujesz amortyzacje i odsetki.
Wygodna tam, gdzie leasing nie pasuje, na przyktad przy czesci maszyn, dotacjach
czy nietypowych przedmiotach.

Faktoring

Zamiast czekac 30, 60 czy 90 dni na przelew od kontrahenta, dostajesz gotéwke z
faktury od reki, a firma faktoringowa czeka za Ciebie. Rozwigzuje zatory ptatnicze i
pozwala rosngc¢ bez zamrazania kapitatu w fakturach.

Kredyt firmowy (obrotowy i inwestycyjny)
Obrotowy zasila biezacg dziatalnos¢ i ptynnosé. Inwestycyjny finansuje wiekszy
zakup lub rozwdj. Dostepny dla firm z odpowiednim stazem i wynikiem finansowym.

Finansowanie inwestycji
Potgczenie powyzszych narzedzi pod konkretny projekt: nowa linia, rozbudowa,
zakup maszyn. Chodzi o to, zeby inwestycja zaczeta zarabia¢, zanim jg sptacisz.



Leasing, pozyczka czy gotéowka: jak wybrad
Wymieniasz sprzet co kilka lat i chcesz niskich rat w kosztach: zwykle leasing
operacyjny.
Sprzet ma stuzy¢ diugo i chcesz miec¢ go od poczatku na stanie: leasing finansowy
lub pozyczka.
Nietypowy przedmiot, dotacja albo sytuacja, w ktérej leasing sie nie spina: czesto
pozyczka leasingowa.
Masz gotéwke, ale zalezy Ci na ptynnosci: roztozenie ptatnosci bywa bezpieczniejsze
niz zamrozenie kapitatu w jednym zakupie.
Problem nie w zakupie, tylko w dtugich terminach ptatnosci od klientéw: faktoring.

Co wptywa na koszt i jak nie przeptacic
Patrz na catkowity koszt, nie na sama rate. Niska rata potrafi ukrywac¢ wysoki wykup
lub dodatkowe opftaty.

Sprawdz wysokos$¢ wykupu i wktadu wtasnego oraz to, co dzieje sie na kohcu
umowy.

Pytaj o ubezpieczenie w racie i o dodatkowe optaty z tabeli optat i prowizji.

Oprocentowanie zwykle jest zmienne: stopa referencyjna plus marza. Zapytaj, jak
rata zachowa sie przy zmianie stop.

Poréwnuj oferty kilku instytucji. Réznice w marzy i warunkach potrafig by¢ spore.

Jak wyglada proces krok po kroku
1. Rozmowa i analiza potrzeb. Méwisz, co chcesz sfinansowac i jaka jest sytuacja
firmy.
2. Dobdr i poréwnanie ofert. Sprawdzam, ktére instytucje sfinansujg dany przedmiot
i na jakich warunkach.
3. Wniosek i dokumenty. Przygotowuje zgtoszenie tak, zeby miato jak najwieksza
szanse na pozytywng decyzje.
4. Decyzja finansujgcego. Dostajesz warunki do akceptacji.

5. Umowa i uruchomienie. Podpisujesz umowe, a przedmiot zostaje wydany lub
srodki uruchomione.

Na pierwszym etapie wystarcza podstawowe informacje. O dokumenty prosze dopiero,
gdy sa realnie potrzebne.

Jakie dokumenty zwykle sa potrzebne
Zakres zalezy od produktu i instytucji, ale najczesciej pojawiajg sie:

Dane firmy: NIP, forma prawna, staz dziatalnosci.

Dokumenty finansowe: zaleznie od ksiegowosci PIT, KPiR, ewidencja przychodéw
albo bilans i rachunek wynikéw.

Wyciag z konta firmowego za kilka ostatnich miesiecy.

Dokumenty przedmiotu: faktura proforma, specyfikacja, oferta lub ogtoszenie z
cena.



Przy prostszych produktach i nizszych kwotach czes¢ formalnosci bywa ograniczona
do oswiadczenia.

Dlaczego lepiej przez posrednika niz samemu
Nie psujesz sobie scoringu w BIK. Kazde samodzielne zapytanie o finansowanie
potrafi obnizy¢ Twéj scoring. Ja sktadam wniosek raz, do wtasciwej instytucji.
Dostajesz poréwnanie, a nie jedng oferte swojego banku.
Wiem, ktéra instytucja finansuje dany sprzet i jak przygotowac wniosek, zeby
przeszedt. Ty zajmujesz sie firma.

Dla Ciebie ustuga jest bezptatna. Wynagrodzenie otrzymuje od instytucji
finansujacej, gdy finansowanie dojdzie do skutku.



Najczestsze pytania

Czy analiza jest ptatna?

Nie. Dla Ciebie cata ustuga jest bezptatna. Wynagrodzenie otrzymuje od instytucji
finansujace;j.

Czy obstugujesz jednoosobowe dziatalnosci?
Tak, zaréwno JDG, jak i spo6tki. Dostepnos¢ rozwigzan zalezy od sytuacji firmy i
kryteriéw finansujgcego.

Czy dostane finansowanie przy krotkim stazu firmy?
Bywa to mozliwe, cho¢ krétki staz zaweza opcje. Czes¢ partneréw finansuje nawet
od pierwszego dnia dziatalnosci.

Czy mozna finansowac uzywany sprzet lub auto?
Zwykle tak, w zaleznosci od wieku, stanu i kryteridéw finansujgcego.

lle trwa proces?

Kontakt zwrotny zwykle w ciggu jednego dnia roboczego. Dalej zalezy od produktu,
dokumentéw i decyzji instytucji.

Czy wystanie zgtoszenia to juz zobowiagzanie?

Nie. Zgtoszenie stuzy wytgcznie wstepnej analizie i kontaktowi. Nie jest wnioskiem
ani umowa.

Maty stowniczek pojed
Wktad wtasny: Kwota, ktérg wptacasz na start. Im wyzszy, tym nizsze raty.
Wartos¢ wykupu: Cena, za ktérg wykupujesz przedmiot na kohcu leasingu.

RRSO: Rzeczywista roczna stopa oprocentowania, czyli koszt finansowania ujety jako
procent w skali roku, razem z optatami.

Marza: Czes¢ oprocentowania, ktérg dolicza finansujgcy ponad stope referencyjng.

Leasing zwrotny: Sprzedajesz finansujgcemu sprzet, ktéry juz masz, i bierzesz go w
leasing, uwalniajgc gotéwke.

Faktoring: Zamiana faktury z odroczonym terminem na gotéwke od reki.

Nastepny krok

Chcesz, zebym policzyt to na Twoim przyktadzie i poréwnat oferty? Wstepna analiza
jest bezptatna i bez zobowigzah. Prowadze Cie od analizy az do podpisania umowy,
jako jeden kontakt.

Dominik Gruchalski, GR Consulting - tel. 518 606 009 - kontakt@grconsulting.pl - grconsulting.pl

Materiat ma charakter ogdlny i informacyjny. Nie stanowi oferty w rozumieniu przepiséw, porady
finansowej ani zapewnienia o przyznaniu finansowania. Ostateczne warunki i decyzje zalezg od instytucji
finansujgcych.



